Bergische Wirtschaft - Das Bergische in Fahrt

RGA FREITACG, 22. MARZ 2013

Sperialgeriten exakt vermessen.
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Winzige Teile fiir dle Medizintechnik, handfeste Felgen oder auch Lkw-Telle bis zu elnem Gewicht von zwel Tonnen kann Christian Klostermann mit seinen
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Haare, dick wie Baumstamme

KLOSTERMANN An der Hasenjagd geht es um

Tausendstel Millimeter,

damit Autoteile exakt

passen und Wasserflaschen richtig schlieffen.

Yon Kerstin Neuser

Remscheid. Ein Spinnenfaden ist so
remlich das Filigranste, das die
Tierwelt 2u bieten hat. Er ist unge-
fahr sechs Mikrometer dinn. In
den Dimensionen von Christian
Klostermann und seinem Team ist
das aber noch gar nichts: Sie mes-
sen mit eimer Genauigkeit von 1,5
Mikrometer, alse 2,5 Tausemdstel
Millimeter. Ein  menschliches
Haar wirkt da im Vergleich wie ein
Baumstamin.

Klostermann vertreibt Messge-
rite — und (bernimmit als [Henst-
leister Messungen im Kundenauf
trag auf Geriten, die zum Teil so
viel kosten wie ein Einfamilien-
haus. Dabei geht es micht allein
um Linge und Breite, sondern
vor allem um dimensionelle
Messungen, Es sind meist Spezi-
al-Auftrige, und hiufig kom-
men sie aus der Automaobilbran-
che. ,[Me Qualititsanforderungen
inbesondere von der deutschen
Premium-Industrie werden im-
mier hiher", sagt Prokurist Chris-
tian Klostermann: Mir tun die
Kunden manchmal leid, was die
alles messen milssen. Aber wir
verdienen damit unser Geld.”

D gab es zum Beispiel diesen
Ring in ."-1t'tu|]-(.f|}'lliii. mit dem ein
Automobilhersteller  aus  Ingol-
stadt den Schaltknauf op-
tisch absetzen wollte, Ein

Technik trifft auf]
Namensgeber: Auch die Biiste.
Rontgens hat Klostermann
gerdngt und vermessen. Die
Daten kdnnmten Basis firs
Erstellen won Duplikaten sein.

reines Zierelement — doch die
Blende muss sich exakt allen Kon-
furen anpassen. ,Sonst sitken 2um
Beispiel die Tastschalter daneben
schuef oder es entstehen unschine
Licken." Erst nachdem die Mes-
sungen hei Klostermann die Ein-
haltung aller Radien und Kurven
bestitigt hatten, konnten die Teile
geliefert und verbaut werden,

Wie bedeutsam hichste di-
mensionelle Qualitar hawfig ist,
zeigt Christian Klostermann mit
einem ein- fachen Mine-

ral- Wisser-
. ’ B
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Mastikverschluss in der Hand.
WDas sieht nicht nach Hightech
aus. Aber die Ebenhent dieses Ver-
schlusses muss perfekt sein, damit
die Flasche wirklich dicht ist und
auch keine Kohlensiure entwei-
chen kann” Milliardenfach stellt
einer der Kunden von Kloster-
mann diese Deckel her — geprinft
mit Technik aus Remscheid.

Haufin finden die Messungen unter
hachster Geheimhaltung statt
Hiufig bekommen die 21 Mitar-
beiter Details zu sehen, die noch
der hochsten Geheimhaltung un-
terliegen, weil die Modelle, um die
es geht, noch gar nicht auf dem
Markt sind. Fast alle namhafiten
Fulieferer der Region arbeiten mit
Klostermann zusammen. Taktile
und optische  Messtechniken,
Rontgen oder CT — Klostermann
nutzt die unterschiedlichsten
Verfahren, 50 kimnen zum
Beispiel Gussteile auwch auf
Lufteinschlisse untersucht
werden. Frither hitte man sie
auseinander schneiden miissen,
Dann kann man sie aber nicht
mehr gebrauchen.” Per CT geht
das schneller und sicherer.

[he Palette reicht von der Au-
tofelge bis zum Getricheteil. Am
Ende stehen 3-D-Messungen, die
so genau sind, dass man sie auf ei-
nen 3-D-Drucker schicken kann -
und eine 1:1-Kopie als Kunststoff-
madell ausdrucken kann. Kloster-
mann hat Partner, die solche Dru-
cker betreiben.

Doch: Warum  lassen
Unternehmen, die
hiufig selbst Mess-
geriite bei Kloster-
mann gekauft  ha-
ben, ihre Teile dann
doch hier wvermessen?
«LUnser Vorteill ist die
Geschwindigheit.  Und

wir setzen Technologien ein, die
Unternehmen selbyst nicht vorhal-
ten kimnen." Christian  Kloster-
mann vergleicht seinen Betrigh
mit einem wendigen Sporthoot,
Janchmal wissen wir nicht, was
genau wir in 2wei Wochen messen
werden." Doch 2u tun ist immer:
[he Produktzvklen gerade bei Au-
toherstellern werden immer kiir-
zer; alle paar Monate kommen
neue Modelle auf den Markt. Ent-
sprechend kurzfristig muss Klos-
termann als [Henstleister reagie-
rem.

Erst geht ‘s um den Termin,

dann um den Preis

oDer Produktionsbeginn steht ja
meistens schon — alles, was bei der
Entwicklung an Zeit verloren
wurde, muss am Ende wieder aul-
peholt werden” Oft fragen Kun-
den erst nach dem Termin, dann
nach dem Preis. Kommi wie
jiingst ein  extrem  dringender
Grobauftrag, dann arbeitet das
Team auch mal in Schichten finf
Tage rund um die Uhr.

m KLOSTERMANN

UNTERKEHMEN [ie Klostermann
Ingenieurbiire wnd Vertriebsge-
sellschaft mbH besteht seit 33
lahren, Sitz ist seit einigen Jahren
im Gewerhegebiet Jgerwald. Seit
etwa 20 Jahren spielt industrielle
Messtechnik die Hauptralle, Ver-
trigh und Dienstlerstung machen
jeweils tund 50 Prozent des
Geschifies aus.

MITARBEITER Techniker, Werk-
rewg- und Zerspanungsrmechani-
ker arbeiten hauptsachlich bei
Klastermann. Wir brauchen Mit-
arbeiter, die dimensionell denken
kannen."”




